
 

              2 Solutions pour distribuer nos offres :  

   

- Apporteur d'affaire KT-Centrex  

- Revendeur sous marque blanche (votre marque, votre logo, vos couleurs...)  

   

I. Apporteur d'affaire KT-Centrex  
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 L'apporteur d'affaire prospecte des clients en vue de la conclusion de 

contrats. L'apporteur occupe le rôle d'intermédiaire durant la prise de 

décision des futurs clients.  

   

 Les points positifs : Pourcentage (commission à définir) sur le Chiffre 

d'affaires, pas d'apport personnel, investissement et formation assuré par 

KT-Centrex.  




 Les rémunérations : Par rapport aux conditions du contrat et du Pack, le 

rapporteur d'affaire se verra reverser certaines commissions  en fonction du 

chiffre d’affaires réalisé (voir tableau récapitulatif ci-dessous).  

 

  Tranche de chiffres d’affaires (CA) Réductions sur Communication 

Moins de 1 000 € 5 % 

1 001 € ≤ CA ≤ 3 000 € 10 % 

3 001 € ≤ CA ≤ 5 000 € 15 % 

Plus de 5 000 € 20 % 

 

               

 

   

   



       

 

       

        II. Revendeur sous marque blanche  

 

 

   

   

   

   

   

   

   

   

   

   

   

     

 Grâce aux compétences et de son savoir-faire, KT-Centrex met à la 

disposition du Revendeur en Marque Blanche tous les outils nécessaires pour  
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qu'il commercialise aux mieux ses services. Le Revendeur est responsable des 

actions commerciales, des facturations et de l'assistance technique (SAV).  

           

 Les points positifs : Indépendance de son commerce, liberté d'application   

(marges, commission, prix), identité propre (logo, couleur, nom, marque...), pas 

de droits d'exploitations, pas de droits d'entrée au service, KT-Centrex a un 

rôle de consultant.  

   

 Les prix : Par rapport aux conditions du contrat et du Pack, le Revendeur en 

Marque Blanche se verra reverser certaines commissions en fonction du 

chiffre d’affaires réalisé (voir tableau récapitulatif ci-dessous). 

 

  Tranche de chiffres d’affaires (CA) Réductions sur Communication 

1 000 € ≤ CA ≤ 1 500 € 5 % 

1 501 € ≤ CA ≤ 3 500 € 10 % 

3 501 € ≤ CA ≤ 6 000 € 15 % 

Plus de 6 000 € 20 % 

 

   Ce que KT-Centrex mets à la disposition des Revendeurs :  

                - Comptes avec interface de gestions  

              - Actions commerciales et technologique  

              - Apports compétences  
 


